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Firma GERGEL

Dwie glowy to wiecej niz jedna.

Dane kontaktowe

Nazwa: Gergel s.r.o.

Potozenie: Svity Popudinske Mocidlany, Slovakia

Wielkos$¢ gospodarstwa: 180 ha

Rok podjecia dziatalnosci: 2009

Glowny kierunek produkcji: uprawy rynkowe, mak, ziemniaki

Web / Facebook / Twitter: N/A

Firma Gergel s.r.o. (spotka z ograniczong odpowiedzialno$cig) zostala zalozona w 2009 roku.
Wiascicielami firmy sg Vladimir Gergel z 70% udziatem i jego brat Jozef Gergel z 30% udzialem. Obaj sa
mtodymi rolnikami w wieku ponizej 40 lat.

0d 2006 roku obaj pracuja w rolnictwie, pomagajac swojemu ojcu. W 2011 roku obaj bracia kupili firmg i
od tego roku prowadzili dzialalno$¢ rolnicza. Doswiadczenie w pracy w rolnictwie zdobyli od swoich
rodzicow, a wiedzg fachowa poprzez nauke w szkole (Vladimir Gergel ukonczyt SUA w Nitrze).

Obecna powierzchnia gruntow uprawnych spdotki wynosi 180 ha. Firma od szes$ciu lat prowadzi
zintegrowang produkcje. Obecna struktura produkcji roslinnej to 40 ha rzepaku, 80 ha pszenicy, 40 ha
maku, 5 ha ziemniakéw, 15 ha kukurydzy.

Jako mlodzi rolnicy i swoja wiedzg teoretyczng i praktyczng, a takze do§wiadczeniem i przestrzeganiem
zasad agrotechnicznych i agronomicznych chca pokazag, ze jesli si¢ chce i stworzy si¢ warunki, to mozna
prowadzi¢ dochodowa dziatalno$¢ gospodarcza. Rolnictwo jest sektorem gospodarki narodowej, ktorego
wyniki zaleza od pogody. Rolnictwo jest sektorem o rocznym cyklu produkcyjnym, w ktorym podstawy na
kolejny rok tworzy si¢ w ostatnich miesigcach poprzedniego roku, lub prawie na wiosne. Nieprzewidziane
zmiany, ktore zachodzg w ciggu roku, wptywaja jedynie na wynik pojedynczego produktu i gospodarstwa
rolnego.

Wiasciciele sa zainteresowani rozwojem dziatalnosci w zakresie unikalnej produkcji roslinnej - skupiaja
si¢ glownie na uprawie ziemniakéw i maku. Istotnym elementem jest finalizowanie poszczegoélnych
ro$linnych produkcji pierwotnych - przetwarzanie produkcji pierwotnej na zestawienia, ktorych sprzedaz
konsumentowi koncowemu moze zwigkszy¢ wydajno$¢ gospodarstwa. Reprezentuja firmy rodzinne w
rolnictwie 1 wspotprace miedzy przedsigbiorstwami na obszarach wiejskich, co prowadzi do wzajemnego
wsparcia i rozszerzenia mozliwo$ci handlu produkcja.

Firma chce rozwijaé¢ dziatalno$¢ w zakresie podstawowej produkcji rolnej poprzez dzierzawe dodatkowych
gruntow.

Bracia zamierzaja rozszerzy¢ asortyment owocoOw unikalnej produkcji roslinnej - gtdéwnie nasion oleistych
i roslin korzeniowych (maku i ziemniakow).

Spotka Gergel s.r.o. sprzedaje swoje produkty poprzez roézne kanaty dystrybucji. Przede wszystkim
prowadzi produkcje ukierunkowang na ziemniaki i mak poprzez sprzedaz bezposrednia do konsumentow
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koncowych - 0s6b prywatnych i szkoét. Pozostata czes¢ produkeji sprzedawana jest za posrednictwem firm
handlowych, co praktykuje wigkszos¢ podmiotow na Stowacji.

Oprocz zmiany pokoleniowej, wspotpraca wydaje si¢ rowniez korzystna w obrebie linii rodzinne;.

Obaj bracia sg zaangazowani w prowadzenie firmy, kazdy ma swoja role we wspdlnym przedsiewzigciu i
odpowiada za efekty pracy. Bracia Gergel wiedza, ze wspOtpraca moze przynies¢ tylko dobrobyt. "Dwie
glowy to wiecej niz jedna" moze by¢é mottem charakteryzujacym ich dziatalno$é, a jej efekty pojawiaja sie
odpowiednio. Rozszerzenie produkcji firmy jest tego dowodem.

Forma wspolpracy zaczyna si¢ rowniez ksztattowaé w ramach tancucha dostaw-klient - poprzez
poszukiwanie sposobow podejscia do tematow klientow i ich selekeji w zaleznos$ci od struktury produkcji,
skupienie si¢ na aktualnych potrzebach klientéw i znalezienie optymalnej ceny produktu, gdy zaréwno
klient, jak i producent sa zadowoleni.

Panstwo dramatycznie wptywa na wyniki i koniunktur¢ w rolnictwie, ktére powinno zapewnié, ze to, co
jest produkowane, nie bedzie niesprzedawalne. Konieczne jest wprowadzenie do relacji dostawca-odbiorca
zasad, wedlug ktorych przedsiebiorcy rolni kierowaliby si¢ swoimi intencjami.

Poprawa jakosci zycia na obszarach wiejskich prowadzi do wspierania i rozwoju lokalnych spotecznosci
wiejskich/partnerstw, co jest jednym z celow PROW (Rural Development Rrogramme). Nawigzanie
wspotpracy pomigdzy przedsiebiorstwami na obszarach wiejskich prowadzi do wzajemnego wsparcia i
poszerzenia mozliwosci wprowadzania produktéw na rynek.
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