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IMRE VATAI

Stary przedsigbiorca indywidualny z kwalifikacjami rolniczymi i ze zwigkszong dbatoscig o jakos¢

Dane kontaktowe:

Imie i nazwisko: Imre Vatai, individual entrepreneur

Potozenie: Csongrad-Csanad county, Csongrad-Bokros

Wielko$¢ gopodarstwa: 0,53 ha (unheated greenhouse/cold greenhouse)

Rok podjecia dziatalnosci: 2014

Gltowny kierunek produkcji: Produkcja i sprzedaz warzyw i owocow sezonowych

Web / Facebook / Twitter: N/A

Imre Vatai zatozyt swoja dziatalno$¢ rolnicza wraz z zong w 2014 roku w ramach programu dotacji dla
mtodych rolnikéw. Powstato wowczas gospodarstwo, w ktdrym obecnie uprawiane sg warzywa w 12
duzych (370 m2) i w 4 mniejszych (220 m2) namiotach foliowych. Uprawiane warzywa to: kapusta napa,
ziemniaki i truskawki na 1000 m2 wiosna; papryka biata i ostra, kalarepa i truskawki na 1000 m2 jesienig.
Oprocz uprawy warzyw i owocow, dzialalno$¢ firmy obejmuje roéwniez sprzedaz ptodow rolnych.

Imre Vatai jest 39-letnim indywidualnym przedsigbiorcg z kwalifikacjami rolniczymi. Zrobit swoje A
levels w edukacji rolniczej. Motywacja do rozpoczgcia dzialalno$ci gospodarczej bylo zasadniczo
niezalezne zycie, samostanowienie, prowadzenie wtasnej dzialalno$ci gospodarczej oraz skorzystanie z
mozliwosci, jakie daje program dotacji dla mlodych rolnikéw. Imre przejat zarzadzanie gospodarstwem
od swojej zony 2 lata temu.

Gléwnym przedmiotem dziatalnosci jest gtownie uprawa warzyw pod namiotem foliowym (kapusta napa,
ziemniaki, papryka), ale w ostatnich latach uprawiana jest rowniez truskawka w coraz wigkszych
ilosciach. Oprocz uprawy rolnik prowadzi sprzedaz samodzielnie wyprodukowanych w gospodarstwie
warzyw i owocow. Produkty sa sprzedawane w dwoch formach: wigkszo$¢ upraw, okoto 80%, jest
sprzedawana na rynku hurtowym w Kecskemét, a mniejsza czgs¢ (20%) na rynku producenta w Mezotar
bezposrednio konsumentom przez producenta. Baza klientdow rozwingta si¢ w ostatnich latach, obejmujac
zaréwno handlowcdw, jak i osoby prywatne.

Rolnik byt wczesniej cztonkiem organizacji producentéw i sprzedazy, ale wspolpraca nie przyniosta mu
zadnych korzysSci (nie mozna byto uzyskac¢ lepszej ceny zakupu ani dtugich okresow ptatnosci, a warunki
akceptacji, zwlaszcza kryteria iloSciowe, byly trudne do osiagnigcia). Dlatego teraz wszystkie swoje
plony sprzedaje na otwartym rynku (rynek producenta i rynek hurtowy). Producent jest rowniez
cztonkiem kilku profesjonalnych i specyficznych dla danej rosliny grup na Facebooku, gdzie ma dostep
do przydatnych informacji i dzieli si¢ nimi z innymi. Utrzymuje rowniez dobre relacje z marketerami, od
ktorych rowniez moze uzyskaé przydatne informacje. Utrzymuje réwniez dobre relacje z pisarzem
wnioskow, ktory udziela przydatnych porad nie tylko w zakresie wnioskdw i dotacji, ale rdwniez w
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kwestiach operacyjnych i organizacji biznesu. Ponadto wspotpracuje z dostawcami $rodkéw produkcji
(sklep rolniczy itp.), ktorzy udzielajg przedsigbiorcy przydatnych porad i informacji, a takze porad
ekspertow.

Firma nie posiada szczegélnych wyr6znikow patrzac na strukture produktu czy technologie, ale
jednoczesnie jako bardzo wazny aspekt pojawia si¢ podejscie jakosciowe, czyli zwickszona dbato$¢ o
jakos¢. Jest to by¢ moze gldwna cecha, ktora odrdznia rdéznicg w gospodarstwie od innych podobnych
przedsiebiorstw w okolicy.

Plany na przysztosc:

- Rolnik nie chce zwigksza¢ wielkosci produkcji, ale jednocze$nie planuje zmiang struktury
produktow zgodnie z potrzebami konsumentow, np. zwigkszenie udziatu truskawek kosztem
innych upraw.

- Ponadto waznym celem jest modernizacja technologii, mechanizacja (ciagnik) i automatyzacja
(nawadnianie).
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